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• Консультант, бизнес-тренер, спикер консалтинговой
компании «Right Solution», www.r-sl.ru

• Эксперт, преподаватель национального проекта «Лидеры
производительности» при Минэкономразвития РФ

• Коуч и консультант лидеров

• Автор статей и заметок в следующих СМИ: Ведомости,

• Аргументы и факты, Итоги, Аптека.ру, Катрен, Директор
по персоналу, Психология, «Women’s Health»,
Космополитен Психология

• Соведущий и спикер радиоэфиров (Радио Медиаметрикс, 
Коммерсантъ ФМ, Радио Москвы и др.)
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Содержание предложения

• Профессия «менеджер по продажам»: Ключевые позиции в продажах.  Функционал. 

• Возможности профессии. Карьерные треки.

• Аналитика рынка вакансий профессии «менеджер по продажам». 

• Требования к начинающему специалисту по продажам.

• Где искать работу?

• Ответы на вопросы.



Профессия «менеджер по продажам»

Ключевые позиции.

Менеджер отдела продаж – это специалист, который взаимодействует с клиентами разных 

категорий с целью продвижения товаров и услуг и построения длительного взаимовыгодного 

сотрудничества. Основная цель – увеличить объемы сбыта и, как следствие, прибыль компании.

ГДЕ МАКСИМАЛЬНО ВОСТРЕБОВАНЫ?

В2С компании: менеджер торгового зала, менеджер по продажам, продавец-консультант.

B2B компании: ассистенты / специалисты / менеджеры отдела продаж/руководители группы/РОП/ 

Директор по продажам

FMCG компании: мерчендайзеры/торговые представители/торговые агенты/супервайзер/менеджер 

по работе с клиентами/руководитель / директор

IT компании. В IT сформировались 4 основные градации специалистов: Junior, Middle, Senior и Lead.



Ключевой функционал

 Привлечение клиента.

 Переговоры.

 Разработка коммерческих предложений. Подписание контракта.

 Обслуживание сделки.

 Развитие клиента.



Ключевые обязанности

 Совершать звонки клиентам с целью назначения встреч 
 Вести переговоры с первыми лицами компаний. 
 Выполнять план продаж.
 Оказывать постпродажный сервис. 
 Взаимодействовать с другими отделами компании. 
 Совершаете исходящие звонки по предоставленной компанией готовой базе 

потенциальных клиентов; 
 Проводите деловые встречи, переговоры, заключаете договора; 
 Оказываете сопровождение клиентам; 
 Ведете учет клиентов и заказов в CRM;



Возможности
профессии.

Карьерные
треки.
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Экспертная карьера

Управленческая карьера

Параллельная карьера

Консалтинг

Бизнес



Пример

Ассистент ОП –
Менеджер ОП

Руководитель группы РОП

Специалист отдела 
маркетинга Продукт менеджер

Специалист отдела 
обучения

Тренер по продажам

Директор по продажам

Карьера в маркетинге

Бизнес



Аналитика рынка вакансий профессии

«менеджер по продажам». 





Профессия «менеджер по продажам»

Средний размер оплаты труда менеджера по продажам в IT на 01 февраля 2023 года составляет 136 000 руб. в месяц.

По данным статистики на основе вакансий SuperJob и других порталов по поиску работы средняя зарплата для 
профессии Менеджер по продажам в России 110 000 ₽

Диапазон средних зарплат от 50 000 ₽ до 250 000 ₽ Количество вакансий Менеджер по продажам в России на 
сегодня — 1285.



От чего зависит оплата труда «менеджера по продажам»?

 Опыт, квалификация и профессиональные навыки.
 Сфера деятельности компании.
 Востребованность продаваемых товаров или услуг.
 Тип клиентов 
 Уровень продаж
 Система оплаты труда у работодателя – фиксированная ежемесячная сумма или оклад и процент с продаж.
 Регион работы.





Профессия

«менеджер по

продажам»



Профессия
«менеджер по
продажам»



Обзор средних

заработных плат



Старт карьеры. 

Требования к начинающему
специалисту.



Стартовые позиции

Ключевые задачи

 Стажер отдела продаж.

 Ассистент отдела продаж

 Специалист отдела продаж

 Мерчендайзер

 Торговый представитель



Ключевые задачи



Ключевые задачи



Где искать работу?

Ключевые задачи

 Работные сайты

 Карьерные сайты компаний (страницы компаний)

 Профессиональные группы, сообщества

 Телеграм каналы

 Кадровые агентства

 Нетворкинг

 Стажировки



С радостью ответим
на все Ваши вопросы!

www.r-sl.ru info@r-sl.ru

+ 7 (499) 348-18-55


